


DESKRIZZJONI TAL- PROBLEMA SOLUZZJONILJIET

X'inhi I-kwistjoni li trid issolvi? Ghaliex tara din il-kwistjoni bhala problema? Huwa dan Soluzzjoni ghal dan hija diga disponibbli? Liema soluzzjoni/soluzzjonijiet tara? X'ghamilt
tohrog problema lil segment zghir tas-soc¢jeta jew lis-soc¢jeta in generali? issib fir-ricerka tas-suq?



ALTERNATIVI EZISTENTI

Ispirazzjoni: Tista' ssib organizzazzjoni ohra, li ged taghmel affarijiet simili, forsi f'a
pajjiz/regjun differenti? X'tista' titghallem minnhom? Jekk ma jkun hemm hadd li hu
joperaw, tista 'ssib xi hadd li ppruvaw? Ghaliex fallew?

KOMPETITURI

Jekk diga tezisti soluzzjoni, kif se tkun differenti u/jew tikkumplimenta s-soluzzjoni tieghek
soluzzjoni ezistenti? Kif tista’ ttejjeb is-soluzzjoni li diga tezisti? Ghaliex ghandu
nies jehtiegu/jaghzlu s-soluzzjoni tieghek aktar milli dik ezistenti?



GRUPP FIL-MIRA/SEGMENTI TAL-KLIJENT

Deskrizzjoni:

Is-segmenti tal-klijenti huma I-komunita ta’ klijenti jew negozji li ged timmira ghalihom
ibigh il-prodott jew is-servizzi tieghek lil. Segmenti tal-klijenti huwa wiehed mill-aktar bini
importanti blokki fil-kanvas tal-mudell tan-negozju ghan-negozju tieghek, ghalhekk li tikseb
dan il-blokk tal-bini tajjeb huwa cavetta ghas-success tieghek.

Minghajr klijenti profittabbli I-ebda kumpanija ma tista 'tghix ghal zmien twil. Biex tissodisfa
ahjar lill-klijenti, kumpanija tista' tigborhom f'segmenti distinti. Kull wiehed segment jista'
jkollu htiega differenti u jista' jkun immirat bl-uzu ta' kanali differenti.

Mistogsijiet biex twiegeb:

Min huma I-gruppi fil-mira tieghek? Ghal min ged noholqu I-prodott/servizz taghna. Huwa a
nicca partikolari jew hija aktar generali? Elenka t-tliet gruppi fil-mira ewlenin li ghandek. Are
hemm xi limiti ta' eta? (Ftakar li jiddependi fuq il-grupp fil-mira, se jiddependi fuq
liema mizura ta’ reklam se tuza.)

VALUE PROPOSITION

Deskrizzjoni:
X'inhu I-valur li taghti lill-klijenti tieghek? Ghaliex il-klijenti jirrikorru ghall-kumpanija tieghek
fuq iehor? Bhala intraprenditur m'ghandekx bzonn tivvinta mill-gdid ir-rota.

Xi proposti ta' valur jistghu jkunu innovattivi b'offerta gdida jew ta' tfixkil. Ohrajn jistghu
jkunu simili ghal prodotti/servizzi ezistenti izda b'karatteristici u attributi mizjuda.

Mistogsijiet biex twiegeb:
Liema xoghol/servizz nwasslu lill-klijenti taghna? Jekk ged noffru diga ezistenti
negozju, kif ahna differenti?



DHUL STRUTTURA TA INFIQ

Deskrizzjoni: Deskrizzjoni:
Dan jirrapprezenta I-flus kontanti li kumpanija tiehu minn kull klijent. Zomm f'mohhok li I- Din il-parti tiddeskrivi |-aktar spejjez importanti li se ggarrab biex tibda u thaddem il-
ispejjez ghandhom jitnagqsu mid-dhul biex jinholoq gligh. Jekk il-klijenti jiffurmaw il-qalba negozju.

tan-negozju, il-flussi tad-dhul huma I-Arterji ta ' in-negozju.
Mistogsijiet biex twiegeb:
Meta tibda kumpanija ibda zghira, tnaqqas l-ispejjez. Hafna kumpaniji kbar X'inhuma l-ispejjez biex tibda n-negozju? X'inhuma I-ispejjez biex isir il-prodott jew
kollox beda f'garaxx, tista' wkoll!!. servizz? X'inhuma l-ispejjez operattivi? Meta tippjana li tibda taghmel profitt?

Mistogsijiet biex twiegeb:
Minn fejn se ngibu dawk il-flus? (Ishma, self bankarju, self tal-familja, ffrankajt ghal
it?) Ftakar li meta jkollok azzjonisti taghtihom xi whud mis-setghat tieghek.
Kif u sa meta se nhallsu dawk il-flus? Kemm se nkunu ged naghmlu profitt? Meta se
nibdew naghmlu profitt? Kemm huma lesti li jhallsu |-klijenti? Kif se I-klijenti
thallas? Se jkun hemm tranzazzjonijiet ta' darba, hlasijiet kontinwi, jew it-tnejn?

Meta tibda kumpanija ibda zghira, tnaqqas l-ispejjez. Hafna kumpaniji kbar
kollox beda f'garaxx, tista' wkoll!!.



CHANNELS

Deskrizzjoni:
F'din it-tagsima, int ser tahseb aktar fil-fond dwar kif il-kumpanija tieghek se tilhaq is-segmenti tal-klijenti taghha. ll-komunikazzjonijiet, id-distribuzzjoni u I-kanali tal-bejgh
jiffurmaw il-kumpanija interface mal-klijenti. ll-kanali huma touchpoints tal-klijenti li ghandhom rwol importanti fl-esperjenza tal-klijent.

ll-kanali jaqdu diversi funzjonijiet fosthom: Li jgajmu kuxjenza fost il-klijenti dwar il-prodotti u s-servizzi ta’ kumpanija. Jippermetti lill-klijenti jixtru prodotti specifici u
servizzi. Ipprovdi appogg ghall-klijenti wara x-xiri.

Mistoqsijiet biex twiegeb:
X'inhuma I-postijiet (Online u Offline) I-aktar frekwentati mill-grupp/klijenti fil-mira tieghek? Permezz ta' liema kanali se tilhaq il-klijenti tieghek? (Dan se jinbidel skond
lill-grupp fil-mira tieghek) Kemm se tiswa? Liema jahdmu I-ahjar? Liema huma I-aktar kost-effettivi?



RELAZZJONI MAL-KONSUMATURI ATTIVITAIJIET EWLENIEN

Deskrizzjoni: Deskrizzjoni:
It-tip ta’ relazzjonijiet li kumpanija tistabbilixxi mal-klijenti taghha. Kumpanija ghandha Din il-parti tiddeskrivi |-affarijiet importanti li kumpanija taghmel jew tmexxi n-negozju
ticcara t-tip ta’ relazzjoni li trid tistabbilixxi ma’ kull segment tal-klijenti. taghha.

Ir-relazzjonijiet jistghu jvarjaw minn personali ghal awtomatizzati.
Mistogsijiet biex twiegeb:
Ir-relazzjonijiet mal-klijenti jistghu jkunu mmexxija mill-motivi li gejjin: Akkwist tal-klijenti, X'se jkunu |-attivitajiet ewlenin tieghek?
Zamma tal-klijenti.

Mistogqsijiet biex twiegeb:
X'tip ta' relazzjonijiet irridu mal-klijenti taghna? Kif se nibdew u nzommu
minnhom? Kemm jiswew? X'inhuma I|-beneficcji ta 'relazzjonijiet bhal dawn?



RIZORSI EWLIENIN

Deskrizzjoni:
Kull mudell tan-negozju jehtieg rizorsi ewlenin. Ir-rizorsi tieghek li jippermettu lill-intrapriza
tieghek tohloq u toffri proposta ta’ valur.

Ir-Rizorsi Ewlenin jistghu jigu kategorizzati kif gej:

Fiziku: Din il-kategorija tinkludi assi fizici bhal facilitajiet tal-manifattura,
Mistogsija biex twiegeb: bini, vetturi, magni, sistemi, sistemi tal-punt tal-bejgh, u
netwerks tad-distribuzzjoni

Proprjeta Intellettwali: rizorsi ta 'proprjeta intellettwali bhal marki, proprjetarji
gharfien, privattivi u drittijiet tal-awtur, shubijiet, u databases tal-klijenti huma
komponenti dejjem aktar importanti ta’ mudell ta’ negozju b’sahhtu.
Ir-rizorsi tal-proprjeta intellettwali huma difficli biex jigu zviluppati izda meta
mahluga b'success jistghu joffru valur sostanzjali.

Uman: Kull intrapriza tehtieg rizorsi umani, xi whud aktar minn ohrajn.
Finanzjarju: Il-flus u l-investiment huma s-sinsla ta' kwazi n-negozji kollha.

Mistogsijiet biex twiegeb: Ikteb ir-rizorsi fizici, intellettwali, umani u finanzjarji kollha li ser
ikollok bzonn.

Mistogsijiet biex twiegeb:
Ikteb ir-rizorsi fizici, intellettwali, umani u finanzjarji kollha li ser ikollok bzonn.

KEY PARTNERHSIPS

Deskrizzjoni:
Dan huwa jkun min-netwerk ta' dispozizzjoni u msiehba li ghandu jkun in-negozju tieghek.
Kumpaniji jsawru shubijiet ghal hafna kundizzjonijiet, biex isiru aktar fatturi, biex
pajjiz ir-riskju, u takkwista rizorsi.

Mistogsijiet biex twiegeb:
Min huma I- ewlenin taghna? Min huma |-prezentazzjoni ewlenin taghna? Liema mexxejja li
gejjin ma? Liema rizorsi ged nakkwistaw mill-Taghna?



INTRAPRENDITORIJA SOCJALI

Deskrizzjoni:
M'hemm |-ebda decizjoni finali dwar id-definizzjoni ta' dak li jaghmel |-intraprenditorija soc¢jali. Madankollu, wiehed mill-punti ewlenin li jaghmel |-intraprenditorija soc¢jali differenti mill-intraprenditorija
kummerc¢jali huwa I-fatt li tittratta lin-nies li jahdmu maghha b’'mod differenti u b'mod aktar uman.

Mistogsijiet biex twiegeb:
Liema kategorija ta' minoranzi jew nies b'ingas opportunitajiet se timpjega fil-kumpanija tieghek? Kif se tghin lil dawn in-nies jintegraw mal-bqija tal-impjegati I-ohra? Se toffri xi zejjed
appogg lil dawn in-nies apparti l-impjieg? X'percentwal tal-profitti se terga' tinvesti fil-komunita? Fejn se terga tinvestih?

SUPPORT TAL-GVERN

Deskrizzjoni:
ll-gvernijiet fil-bic¢a I-kbira tal-pajjizi joffru appogg specjali principalment permezz ta’' taxxi mnaqqgsa ghall-intraprizi
socjali.

Mistogsijiet biex twiegeb:
X'inhuma l-incentivi li jezistu fil-komunita/pajjiz tieghek?



EVALWAZZJONI

Deskrizzjoni:
Ladarba jkollok I-idea tan-negozju ppjanata huwa importanti hafna li ticcekkja x'jahsbu nies ohra dwarha. Ghalkemm I-idea tista 'tidher I-idea perfetta ghalik jista' jkun hemm xi affarijiet li int ma tarax
minhabba l-entuzjazmu li ghandek lejn |-idea. Jista' jkun hemm ukoll xi haga simili ghall-idea tieghek li ghadek ma tafx biha.

Ghalhekk, huwa importanti hafna li tagsam |-idea tieghek mal-hbieb u |-familji li tafdahom. Ikkunsidra |-feedback taghhom u aghmel I-arrangamenti mehtiega jekk tara li [-feedback
taghhom jaghmel sens lilek.



